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mars 2024

Feedbacken pa framtaget affarsupplagg var 6verlag positivt. Vad galler entreprenadernai Lilla Edet
for schakt och sluss ansag de flesta leverantorerna att dessa arbeten bor inga i separata
entreprenader.

Vad galler Trollhattan daremot framkom argument bade for att dela upp sluss och bergschakt i varsin
entreprenad samt for att ha dessa arbeten i en gemensam entreprenad, med en majoritet fér en stor
entreprenad dar bergschakten ar inkluderad i slussarbetena. Det motiverades bland annat med att
en stor entreprenad ger farre granssnitt samt att val av utformning pa slussarna i Trollhattan
paverkar utférandet av bergschakten och darigenom forutsattningarna for upphandling enligt tankt
tidplan.

Deltagande leverantorer tryckte pa vikten av att inleda ett tidigt samarbete. Responsen pa féreslaget
affarsupplagg dar slussarna utférs med tidig entreprendérsmedverkan var i samma linje positiv. Det
fanns olika asikter kring huruvida dessa ska genomféras som utférande- eller totalentreprenader
med utgangspunkt i férdelning av risker.

Betraffande foreslagna ersattningsformer och upphandlingsférfaranden uppfattade vi att responsen
var Overlag positiv.

Det lyftes fram att det i prekvalificeringsskedet bor avgransas hur manga leverantérer som far
inkomma med anbud. Detta for att skapa storre engagemang i anbudsskedet samt en vetskap om att
man har en god chans att vara med och tavla om affaren.

En aterkommande input var att projektet redan i prekvalificeringsskedet ar tydliga med de
kommersiella villkoren samt vilka forutsattningar som rader, bade géllande vad som &r kdnt och
klarlagt samt vad som annu ar osakert.

Vikten av ratt niva pa procentpaslag CAV betonades, samt relevansens i gransdragningslistan och
dess omfattning. Det fanns en positiv syn pa att storleken pa paslaget redan ar satt av oss, sa att det
inte blir ett tavlingsmoment.

Responsen vad géller foreslagna mervarden tryckte pa vikten av att sdkerstalla att utvardering inte
sker enbart pa en pappersprodukt. Ett forslag som diskuterades var att ett par leverantérer tavlar i
en sa kallad Fas 0 kring mojliga utformningar av en teknisk utmaning som bestéllaren star infor.

Vidare fanns en forstaelse for att viten behdvs men ett medskick att dessa bor avgransas till for
projektet kritiska risker, samt att leverantdren har mojlighet att paverka dessa. Det betonades dven
att det ar viktigt med en balans mellan morotter och piskor. Deltagande leverantdrer ar positiva till
bonus och vill se bonusar som premierar ratt beteende.



